10 SPOSOBOW NA SKUTECZNY
NETWORKING

Networking to sie¢, zbiér kontaktéw i relacji, ktére nawiazujemy

z innymi ludzmi w biznesie i poza nim. To $wiadomy proces wymiany
informacji, zasob6éw, wzajemnego poparcia i mozliwosci.

o~ [> GDZIE?
Q @ Znaljdz’ sie¢ wtasciwa dla siebie

(online, stacjonarnie)

I/ PO CO?

Badz konkretny, gdy chcesz

Pisz artykuty na portale i blogi l o

o

— : s nawigzac kontakt Co potrafisz?
SkorZYStaj z I_'I'IedIOW Co maoiesz dac? :
Udzielaj sie spotecznos$ciowych:
na forach tematycznych LinkedIn, Facebook,
Twitter, YouTube, <
Instagram, @« JAK?
Pinterest,
snaPChat’ B|Ogl Nos przy sobie wizytowki

i forainternetowe

f

, . i cwicz autoprezentacj
Réb prezentacje 5 12

i publikuj je na SlideShare

/? DLACZEGO?

Tworz infografiki w branzy, . :

ktdrg znasz Nie oczekuj zawsze
pozytywnych reakgji

DA< ko

Stworz liste 0sob, ktdre mogag byé
czescig Twojej sieci kontaktow oraz
liste miejsc, w ktorych mozesz takie
0soby poznaé

Poszukaj spotkan klubow
networkingowych, odwiedzaj targi
tematyczne i spotkania branzowe

Networking to polecanie kogos do pracy nie dlatego,

ze jest czyims znajomym
ale dlatego, ze ma odpowiednie kwalifikacje!




